Una batalla economica

Els riscos economics lligats al desenvolupament
dels OGM s6n molt forts. La dependencia dels
agricultors és certament el risc que cal témer
més, 1 en qualsevol cas, el més compromes.

La soja
al capdamunt

La soja és una espécie
de vital importancia a
nivell mundial: principal
oleaginosa (29 % del
consum mundial d’oli),
també domina el submi-

nistrament mundial de «

farines protéiques per
l'alimentacié animal (62
% del consum total).

Aquesta és la rad per
la qual la soja és la pri-
mera planta OGM culti-
vada al mén (54 % de la
superficie total el 1999)
per davant del blat de
moro, la colza i el coté.
Als Estats Units, abans
de posar al mercat la soja
Roundup Ready (RR),
resistent a [’herbicida
Roundup, el preu mitja
d’un sac de llavors de
soja era de lordre de
12,5 $, pertocant en
general un 0,75 % de
regalies al seleccionador.
Les llavors de soja RR
varen fer augmentar el
preu del sac sobre uns 7
$. D’aquest augment,
uns 5 $ reverteixen a
Monsanto en concepte
de despeses de llicéncia
mentre que el productor
de llavors augmenta el
seu marge d’1 a 2 $.
Aquest exemple demos-
tra linterés econdmic
que tenen les parts i
explica la rapida difusio
del producte (35 % del
mercat nord-america tres
anys després de la seva
comercialitzacio). L'exem-
ple de la soja sempre es
cita com el més interes-
sant des del punt de vista
economic.

On es cultiven els OGM? Durant el perfode 1986-1995, es varen
fer més de 3.500 assaigs sobre el terreny de plantes transgeniques en 34
paisos diferents sobre, almenys, 56 plantes: un 91 % es va fer als paisos
industrialitzats, mentre que només un 9 % va tenir lloc a paisos en via de
desenvolupament, sobretot a America Llatina i Xina. El percentatge d’as-
saigs realitzats a Africa va ser del 0,7 %, practicament tots a Sud-africa.

Els cultius d’OGM al mén han cobert el 1999 uns 40 milions d’hecta-
rees (+ 44 % amb relacié a 1998) repartides en dotze paisos > fitxa 3.a.
Aix0 equival a tota I'area de cereals dins ’Europa dels 15. Només als
Estats Units es produeix el 72 % del total: la meitat de la seva soja 1 del
seu cotd 1 la tercera part del seu blat de moro sén transgenics. Els
segueixen Argentina (90 % de la seva soja és transgenica), Canada (60 %
de la seva colza és transgenica), Xina, Australia 1 Sud-africa. Mexic,
Espanya, Franca, Portugal, Romania i Ucraina compten en conjunt amb
menys de I'1 % de la superficie mundial cultivada d’OGM.

La Federaci6 Internacional de Llavors (FIL) preveu un assentament de
l'al¢a de la superficie cultivada, amb 45 milions d’hectarees pel 2000.
L’ensorrament sera notable als Estats Units, Canada i Argentina, donada
la ja important adopcid de les plantes transgeniques en els principals
conreus. Només Xina haura d’augmentar de manera considerable la seva
area, mentre que [ndia i Brasil podrien entrar, oficialment, al club de
paisos productors ' OGM.

Una industria concentrada. El desenvolupament de I'agricultura
transgenica es manté gracies a tres sectors: la inddstria de les llavors,
l'agroquimica (herbicides, insecticides, etc.) 1 la genomica. El sector de
les llavors ha estat durant molt de temps poc concentrat. La comercialit-
zacié de plantes transgeniques a partir de 1994 ha fet canviar aquesta
dada. el 1993, el 70 % de les patents en biotecnologies vegetals més
importants estaven en poder de grups agroquimics o petites
empreses de biotecnologia sense actius de llavors.

Per tal de lluitar contra els seus competidors, les empreses
d’agroquimica, implicades també al sector de la salut, es proposen
de controlar les petites companyies biotecnologiques innovadores
per a poder dipositar les patents com més amplies millor. Al
mateix temps, aquestes grans firmes fan maniobres per a contro-
lar la comercialitzaci6 dels seus productes. L’adquisicié o compra
de participacions a les empreses de llavors permet garantir la sor-
tida de nous cultius transgenics. El preu de compra, e xcepcional-
ment clevat, de companyies de biotecnologies o d’empreses de
llavors reflecteix de manera clara el joc estrategic: es tracta que els
nous propietaris es col-loquin en una situaci6é de forga sobre el
mercat de les plantes transgeniques.

Els enormes costos en recerca i desenvolupament afavoreixen la
concentracié de les companyies més fortes, col-locades als sectors
de I'agricultura, la salut i la nutricid, per crear un nou camp: “les
ciencies de la vida”.

Cap al Sud

Si bé els cultius d’OGM
es concentren als paisos
industrialitzats (82 % de
la superficie total el 1999),
no deixen d’augmentar
als paisos en via de
desenvolupament: + 61 %
entre 1998 i 1999. |,
segons algunes estima-
cions, el 2002 es cultiva-
ran més OGM al Sud que
al Nord.

Amb la saturacié de
mercats del Nord, els
gegants de l'agroquimica
miren d’estendre les
seves unitats de produc-
ci6 cap al Sud, mercat en
plena expansi6, sobretot
dominat pels productes
pesticides menys lucra-
tius les patents dels quals
ja han expirat. Aquests
productes genérics repre-
senten el 53 % del mercat
mundial (70 % el 2005).

Les quatre
primeres firmes
agroquimiques
ontrolen el 100 %
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La renda
Roundup

Limperi  Monsanto
reposa sobre un pilar
quimic, el glifosat.

Comercialitzat des de fa
25 anys, principalment
amb el nom de Roundup,
és ’herbicida més venut
al mén. El 1996 va repor-
tar més de mil milions de
dolars a la companyia i
genera un creixement
regular any rere any. En
vendre plantes transge-
niques resistents al
Roundup (soja, colza i
blat de moro), la firma
s’assegura un futur tran-
quil.  Amb aquestes
plantes Roundup Ready,
els agricultors poden uti-
litzar I’herbicida sense
una veritable estratégia,
a qualsevol fase del cul-
tiu. En projecte, a I’ho-
ritz6 de 2002, hi ha la
remolatxa de sucre, la
patata i, sobretot, el blat
resistent al Roundup.

La patent de Mon-
santo sobre el Roundup
expira el 2000. Per tant,
altres companyies
podran produir herbi-
cides de glifosat, pero
amb un altre nom. Aixo
no preocupa excessiva-
ment Monsanto: com
més herbicides siguin
desenvolupats al mén,
més possibilitats tindra
la firma de vendre les
seves llavors transge-
niques resistents al glifo-
sat, de les quals en pos-
seeix les patents de
produccié...

Canvi d’estrategia. El creixement a mig gas de la industria agroqui-
mica, sobretot a Europa occidental, primer mercat mundial, sembla que
accelera un canvi d’estrategia. A penes erigits en especialistes de les “cien-
cies de la vida”, aquests gegants s’interroguen sobre l'interes d’aplegar al
voltant de la salut humana, activitats de salut vegetal. La crisi de confianga
del public, rellevada per la de les institucions financeres (el Deustche Bank
va publicar un informe molt critic sobre els OGM el 1999) no arregla res:
les firmes prefereixen escindir els seus sectors agricola 1 farmaceutic per tal
que aquest darrer no es vegi afectat per la reputacié “aleatoria” dels OGM.
Aixi, les companyies AstraZeneca 1 Novartis han fusionat les seves activi-
tats agroquimiques per a crear un grup independent, Syngenta.

De forma semblant, en el seu acostament a Pharmacia & Upjohn, Mon-
santo cedeix les seves activitats farmaceutiques al nou grup Pharmacia Cor-
poration 1 continua Unicament les activitats agricoles, sota el seu propi
nom. DuPont anuncia una altra via susceptible de satister accionistes i
financers: preveu I'emissié d’accions diferenciades per a les seves dues acti-
vitats, sense dur a terme cap escissio del grup.

Quins beneficis hi ha per als agricultors? El balang economic
de 'adopci6 de varietats transgeniques pels agricultors, només es pot mesu-
rar a llarg termini 1 dependra de les seves propies condicions d’explotacio.
Aquest balang esta sotmes a molts factors desconeguts: preu de les llavors,
cost d’una filera separada, reaccié dels consumidors, etc.

Teoricament, en el cas de les plantes transgeniques resistents als insectes,
I'interes dels agricultors rau alhora en I’estalvi d’insecticides per un rendi-
ment equivalenti en el temps que guanyen amb la reduccié del nombre de
visites a les parcelles. El principal avantatge, en el cas de les varietats resis-
tents a un herbicida, és el de facilitar la lluita contra les males herbes amb
l'aplicacié d’un sol herbicida després de la germinaci6. Pero la gestié del
cultiu de plantes transgeniques pot resultar delicada: problemes de conta-
minacié de parcel-les veines, establiment de zones refug > fitxa 2, recurs
eventual als insecticides quimics en cas d’infestacié “poc habitual”, etc.

Meés enlla del simple balang comptable, els agricultors poden témer d’és-
ser integrats, a desgrat, en una etapa. Aquest risc es reforca amb ’adveni-
ment de noves plantes transgeniques destinades sobretot a satisfer les exi-
gencies especifiques dels transformadors (per exemple, una colza enriquida
en tal o tal altre acid gras). Per tant, es pot veure com pren forca el model
d’un agricultor sota contracte amb una firma que li proveira les llavors, els
productes de tractament, una llibreta de carregues que ha de respectar el
cultiu, 1 que li comprara la seva producci6.

A qui beneficia la recerca? Les firmes privades estableixen relacions
cada cop més estretes amb les institucions de recerca publica, dins la seva
batalla per a controlar unes patents com més amplies millor.

Als Estats Units, on el més essencial de la recerca es fa en el sector privat
(85 %), les universitats tenen interes a col-laborar amb els industrials. Per
exemple: la Universitat de Berkeley ha signat un acord de col-laboracié
amb la firma Novartis, inica per la seva importancia (50 milions de dolars)
iel seu caracter exclusiu: Novartis subvenciona directament la totalitat del
departament de recerca (i no només alguns investigadors sobre determinats
projectes) 1, a canvi, explota tota innovacié resultant de la col-laboracié, de
manera prioritaria.

A Franga, el consorci Génoplante agrupa firmes productores de llavors
privades 1 instituts publics de recerca. Aquest consorci, financat al 70 % per
fons publics, té per objectiu “aconseguir tenir una cartera de patents com-
petitiva” en el camp de les biotecnologies vegetals.

Als paisos en via de desenvolupament, Monsanto porta a terme col-labo-
racions amb els instituts publics de recerca: a Brasil amb I'Institut Agrono-
mic de Campinas pel cafe i la canya de sucre transgenics, o a Kenya amb el
I'Institut de Recerca Agricola de Kenya per a dur a terme assaigs sobre un
moniato resistent als virus.

Syngenta:
capdavantera
de ’agro-
inddstria

Amb l'objectiu de diluir
els costos de recerca i
compartir el mercat de les
patents, en el sector agro-
quimic, la concentraci6 es
vaaccelerar. El 1998, 'em-
presa alemanya Hoechst i
la francesa Rhone-Pou-
lenc formen Aventis; [’an-
glesa Zeneca i la sueca
Astra formen AstraZe-
neca. El 1999, DuPont
recompra Pioneer Hi-
Bred, primer productor de
llavors del mén. Entre
1996 i 1998 Monsanto
inverteix 8.000 milions de
dolars en l’adquisici6 de
llavors i d’empreses de
biotecnologies. El 2000,
les divisions d’agricultura
de Novartis (Suissa) i
AstraZeneca es troben en
curs de fusionar-se per a
crear Syngenta que, amb
un volum de negocis acu-
mulat de 8.000 milions de
dolars el 1998, esdevindra
el primer grup mundial
especialitzat en agrone-
gocis.

Aquests moviments fan
que hi hagi un risc d’abis
de posicié6 monopolistica:
les quatre primeres firmes
agroquimiques (100 % del
mercat dels OGM, 3.000
milions de dolars el 2000)
tenen també el 60 % del
mercat dels pesticides i el
23 % del de les llavors
> fitxa 3.c.

Per 1999,
s’estimen en:

40 milions
d’hectarees, la
superficie culti-
vada de plantes
transgéniques al
mon

2.200 milions de
dolars, els beneficis
obtinguts sobre les
vendes de llavors
transgéniques

2.200, el nombre de
patents registrades
amb relaci6 a les bio-
tecnologies vegetals.
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“Terminator”:
larbre que
no deixa veure

el bosc

El Ministeri d’Agricul-
tura nord-america junta-
ment amb ’empresa Delta
& Pine Land, de la qual va
prendre després el control
Monsanto, va obtenir la
patent “Teminator”.
Aquesta patent descriu
una construccié genética
que permet  produir
plantes transgéniques el
gra de les quals és esteéril.
Per tant, els agricultors
hauran de recomprar
noves llavors cada any. En
veure la protesta general,
l'octubre de 1999 Mon-
santo va anunciar que
renunciava a comercialit-
zar aquesta tecnologia.

Perd ja s’estan estu-
diant noves tecnologies.
Un consorci d’industrials
s’ha agrupat per tal de
desenvolupar els GURT
(Genetic Use Restriction
Technology): 'expressio
del caracter particular de
la planta transgénica és
induit només per la
impulsié d’un estimul.
Per exemple, el caracter
de resisténcia als insectes
només es manifestara en
la planta transgénica des-
prés polvoritzar-hi un
tractament quimic.

BET mmAls paisos en via de
desenvolupament,

entre el 8o.i el 90%
de.ja,lproduccié de
llavors-prové dels
pagesos;mateix,

& que tornen a

- 'sembrar cada

3 ny una part de

.. la'seva collita.

Qui administra la propietat intel-lectual? per tal de
poder cobrar els dividends de la seva activitat de recerca 1 protegir la
seva invencid, aquell que obté una planta transgenica ha de posseir
un dret de propietat intel-lectual sobre les tecnologies desplegades i
sobre la informacid genetica transferida. La llavor transgénica pot ser
patentada o coberta per un certificat d’obtencid vegetal > fitxa 4.

L’Acord sobre els aspectes dels drets de la propietat intel-lectual
referits al comer¢ (ADPIC), que va entrar en vigor el 1995 1 al qual
hi s6n sotmesos els 138 estats membres de I’Organitzacié Mundial
del Comerg¢ (OMC), estableix les normes internacionals minimes de
proteccid de la propietat intel-lectual.

L’ADPIC estén la patent a la proteccié de microorganismes i a la
producci6 de plantes o d’animals. Si bé, segons aquest acord, els pai-
sos tenen el dret a excloure del camp de les patents les plantes 1 els
animals diferents als microorganismes, tenen 1’obligacié de protegir
les varietats vegetals per mitja de patents o per mitja d’un sistema sui
generis (sistema legal propi del pais que ho defineix).

Protesta contra les patents. Una patent s’atorga quan com-
pleix tres requisits fonamentals: la invenci6 ha de ser nova, consti-
tuir un factor d’innovacié 1 ser aplicable a I’estadi industrial. Consti-
tueix un monopoli temporal d’explotacié (de 17 a 20 anys), que
dona al seu titular el dret a ser I'inic que pot fabricar i comercialit-
zar el seu invent.

Al camp de les biotecnologies vegetals, es tendeix a reivindicar
criteris que englobin totes les categories de plantes transgeniques.
Per exemple, una patent que cobreixi tota la soja geneticament
modificada. Les patents afecten també els procediments de transfor-
maci6: aixi, ’empresa americana Mycogen ha obtingut a Europa una
patent que fa referencia a la insercid de “qualsevol gen insecticida en
qualsevol planta”.

Avui dia s’estima que les cinc primeres firmes agroquimiques
tenen el 30 % de les patents concedides sobre biotecnologies agri-
coles. La xifra s’acostaria al 50 % si es tinguessin en compte els
acords exclusius de llicencies que aquestes companyies signen amb
diverses institucions de recerca.

D. CONARE

>

20 anys de
patent sobre

éssers vius

El 1980, després d’una
dura batalla juridica, el
Tribunal Suprem nord-
america va decidir que un
bacteri genéticament mo-
dificat podia ser patentat.
Era el comencament
d’una nova era en la qual
els organismes vius
podien ser patentats. El
1985, ’Oficina Nord-ame-
ricana de Patents va auto-
ritzar el registre de
patents per les plantes
transgeéniques, les llavors
i els teixits vegetals. El
1987, també als Estats
Units, va ser patentada
una rata transgenica.

El text fonamental de
’Oficina Europea de Pa-
tents (OEP) estipula que
no poden concedir-se
patents de varietats de
plantes o de races d’ani-
mals. Tanmateix I'OEP ja
ha concedit, a més de la
patent de la rata transge-
nica, un cert nombre de
patents de plantes trans-
geniques. El 1998, des-
prés de deu anys de
negociacions, el Parla-
ment Europeu va votar la
directiva sobre “la protec-
ci6 juridica de les inven-
cions biotecnologiques”.
Aquesta directiva, con-
fusa i contradictoria amb
la majoria de les legisla-
cions nacionals, permet
en particular la patent del
procediment de modifica-
ci6 genética de les plan-
tes i de les plantes que en
resulten. Perd la seva
entrada en vigor es retar-
dara: Italia, els Paisos
Baixos i Noruega han pre-
sentat un recurs de
nul-litat contra aquesta
directiva davant el Tribu-
nal Europeu de Justicia.
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Per un lliure
accés
als recursos
genétics

El Compromis Interna-
cional de |'Organitzacio
de les Nacions Unides
per a UAlimentacié i
’Agricultura (FAO) sobre
els Recursos Fitogenétics
Agricoles i Alimentaris
esta en vigor des de
1983. Es basa “en el prin -
cipi universalment accep -
tat que els recursos
genetics son un patri -
moni comu de la humani -
tat i que, en consequen -
cia, haurien de ser
accessibles sense restric -
cio”. El  Compromis,
actualment en curs de
renegociacié, ha d’esta-
blir un sistema multilate-
ral d’accés i de reparti-
ment d’avantatges que
respongui a les necessi-
tats especifiques de
I’agricultura: un banc de
gens que reuneixi els
recursos agricoles i ali-
mentaris de lliure accés i
que en prohibeixi la
patentabilitat amb la
finalitat de garantir la se-
guretat alimentaria mun-
dial. La llista exacta de
les plantes incloses en
aquest banc segueix
negociant-se, com el
mecanisme de redistri-
bucié financera dels
beneficis obtinguts dels
contractes bilaterals.
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Cap a la fi d’un dret? Els agricultors perpetuen una practica:
conserven una part de la seva collita per a plantar-la la temporada
seglient. Abans que s’enllestis la tecnologia “Terminator”, que permet
tornar esterils els grans que surten de plantes transgeniques, la generalit-
zaci6 de llavors hibrides de blat de moro va constituir un precedent: els
agricultors es veuen obligats a comprar llavors cada any perque el rendi-
ment de la segona generacidé d’un hibrid és molt arriscat. Tanmateix, no
s’aconsegueix sempre la realitzacié de varietats hibrides de plantes per
autopol-linitzacié com el cotd o el blat. A més, es parla de vigor hibrid,
mentre que lesterilitzacié de les plantes transgeniques per mitja de la
tecnologia “Teminator’” no aporta cap avantatge agronomic.

El sistema de patents relacionades amb OGM reforga la dependencia
dels agricultors enfront de les grans firmes productores de llavors. S’ins-
criu totalment en la filosofia de les economies industrials, on es posa
Paccent sobre la proteccid de les inversions. La situacié dels paisos en via
de desenvolupament és completament diferent: del 80 al 90 % de la pro-
ducci6 de llavors prové dels pagesos mateix. La introduccid de patents
sobre les llavors comporta el risc de transferir de forma massiva aquest
control a mans del sector privat, en un mercat potencial estimat de
15.000 milions de dolars.

De la bioprospeccio a la “biopirateria”. Alguns exploradors
son enviats a regions d’una gran biodiversitat per a buscar or ganismes o
plantes economicament interessants, ¢s la bioprospeccié. Per norma
general, les modalitats de repartiment dels avantatges es defineixen a tra-
vés d’un contracte bilateral entre, d’una banda una firma prospectora (el .
comprador) 1 d’una altra banda, un estat, comunitat local o una altra
firma (el venedor). El contracte atorga drets de bioprospeccid a canvi del
pagament d’un preu fet equivalent a un dret d’entrada, o de regalies
sobre les innovacions comercialitzables o de transferéncia de tecnologia
o programes de cooperacid en recerca.

La bioprospeccidé pot esdevenir una forma de “biopirateria”, en la
mesura que els recursos naturals locals son transformats genéticament als
paisos industrialitzats amb una patent de proteccid, sense que hi hagi
contrapartida per a les poblacions que han descobert o millorat aquella
planta. Aixo provoca una inquietud, apareguda amb forga 1 a temps, en
el sentit que les produccions transgeniques puguin substituir les produc-
cions tropicals. Per exemple, una colza geneticament modificada pot
produir un oli enriquit en acid lauric, substancia que es troba normal-
ment als olis de palma 1 de copra.

Acces als recursos genetics i repartiment de beneficis.
El desenvolupament de les biotecnologies ha fet que es prengui
consciencia del fet que la biodiversitat constitueix una font important de
material genetic d’interes comercial. Pero els beneficis obtinguts de la
inserci6é de gens d’especies tropicals en les plantes adaptades al clima
atemperat suscita la qliestio del dret a accedir als recursos genetics 1 a
repartir els beneficis de la seva explotaci6.

La Convenci sobre la Diversitat Biologica (CDB), signada per 175
estats fins avui (pero sense que els Estats Units I'hagin ratificada), 1 en
vigor des de 1993, dibuixa un marc global de gestié de la diversitat
biologica, de la qual sén particips els recursos genetics. La CDB estipula
que els recursos naturals es consideren per aquesta rad objecte de drets
sobirans dels paisos, que en poden restringir 'accés 1 ser part en la seva
explotacid.

A més a més, els estats membres de la CDB es comprometen a res-
pectar, preservar 1 mantenir el coneixement, les innovacions i les prac-
tiques de las comunitats locals i indigenes. No obstant aix0, els debats
actuals sobre la preservacié de la biodiversitat 1 el repartiment de bene-
ficis consagrin el concepte de “mercantilitzacié” de la natura: ha de ser
comercialitzable 1, per tant, sotmesa a la llei de la rendibilitat.

"l
i

La quinoa
plagiada

La quinoa és wuna
planta originaria de alti-
pla bolivia i perua, que
representa un recurs ali-
mentari important per als
amerindis. El 1994, dos
investigadors de la Uni-
versitat de Colorado
(Estats Units) van obtenir
una patent sobre una
varietat de quinoa que es
diu Apelawa. La patent
es refereix a una carac-
teristica d’esterilitat
masculina que posseeix
la varietat Apelawa i s’es-
tén a totes les plantes
que porten aquesta
caracteristica genética.
L’interés de la patent rau
en el fet que autoritza,
per exemple, a enllestir
les varietats transgé-
niques que desenvolu-
pen aquest caracter.

Els titulars de la
patent han reconegut
que han tret el material
genétic de la quinoa
d’una regi6 de laltipla
proper al llac Titicaca.
Tanmateix, la patent no
reconeix el lloc d’origen
ni el mérit que correspon
als pobles de laltipla per
haver cultivat i millorat la
quinoa al llarg de milers
d’anys. El pagesos de la
regi6  coneixien de
sobres la caracteristica
d’esterilitat masculina
d’aquesta varietat de la
qual ara els investiga-
dors dels Estats Units
son tinguts per inven-
tors. Finalment, la patent
ja no existeix, donat que
ha expirat la data pera la
seva renovaci6. Si encara
estigués en vigor, els
agricultors de [altipla
bolivia haurien hagut de
pagar un canon per a uti-
litzar les varietats deri-
vades de I’Apelawa en
les seves exportacions
als Estats Units.



